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EINLEITUNG

Die Online-Prasenz entscheidet zunehmend
Uber Erfolg oder Misserfolg eines
Unternehmens. Aber es geniigt nicht, einfach
,online” zu sein. Eine durchdachte Strategie ist
der entscheidende Faktor, um aus der Masse
herauszustechen und Kunden gezielt zu
erreichen.

Unser malgeschneiderter Erfolgsplan
verbindet fundierte Analysen, kreative
Strategien und umsetzbare Malnahmen.

Er gibt Ihnen klare Antworten auf Fragen wie:
Wer sind meine Kunden?“, ,Wie schlage ich
meine Wettbewerber?” und ,Welche Marketing-
MaBnahmen funktionieren wirklich?"

Mit diesem Plan machen wir lhre Webprédsenz
zu einem leistungsstarken Werkzeug, das nicht
nur sichtbar ist, sondern auch liberzeugt.

Er hilft Ihnen, Streuverluste zu minimieren, lhre
Zielgruppe punktgenau anzusprechen und lhre
Marktposition nachhaltig zu starken.

Lassen Sie uns gemeinsam den Grundstein fir
lhren digitalen Erfolg legen!
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1. BEDARFSANALYSE

Jede erfolgreiche Strategie beginnt mit einer
klaren Bedarfsanalyse.

Bevor MaRnahmen geplant werden, muss
genau verstanden werden, welche Ziele
erreicht, welche Probleme gelést und welche
Wiinsche erfiillt werden sollen.

Die Bedarfsanalyse hilft dabei, die Bediirfnisse
lhrer Kunden prézise zu erkennen und diese in
den Mittelpunkt zu stellen.
Dabei betrachten wir nicht nur oberflachliche
Merkmale, sondern gehen tiefer:

e Was treibt lhre Zielgruppe an?

e Was halt sie nachts wach?

« Welche Losungen suchen sie?

Nur durch diese umfassende Analyse kdnnen
wir sicherstellen, dass alle MaRnahmen genau
dort ansetzen, wo sie den grélRten Effekt
erzielen — flr eine Webprésenz, die liberzeugt
und Kunden gewinnt.
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WARUM EINE ZIELGRUPPENANALYSE
UNVERZICHTBAR IST

Die Zielgruppenanalyse ist das Herzstiick jeder
erfolgreichen Bedarfsanalyse. Um effektiv mit
lhrer Webprédsenz zu liberzeugen, miissen Sie
Ihre Kunden wirklich verstehen.

Dazu muss man wissen:

* Welche Probleme haben |hre Kunden? lhre
Webprdasenz muss Losungen bieten, die
sofort erkennbar sind.

« Welche Ziele verfolgen sie? Zeigen Sie, wie
lhr Angebot ihren Wunsch nach Erfolg,
Bequemlichkeit oder Sicherheit erfillt.

« Welche Angste und Sorgen halten sie
zuriick? Wenn Sie Vertrauen aufbauen,
beseitigen Sie Zweifel und gewinnen
Kunden.

o erst jetzt kdnnen Sie abschatzen, welche
Suchbegriffe Ihre Zielgruppe eingibt, um
Antworten und Lésungen auf ihre Fragen,
Ziele oder Wiinsche zu erhalten.

Mit diesen Erkenntnissen kénnen wir lhre
Webprasenz so gestalten, dass sie prazise auf
die Bedurfnisse lhrer Zielgruppe eingeht - ein
entscheidender Vorteil im Wettbewerb und die
Grundlage jeder professionellen
Keywordanalyse.
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WIE SIE KUNDENBEDURFNISSE GEZIELT
ANSPRECHEN

lhre Webprédsenz wird dann erfolgreich, wenn
sie Kunden emotional und rational anspricht.

Menschen suchen nach Losungen, die ihre
spezifischen Wiinsche erfiillen und ihre
Probleme l6sen.

Dafiir ist es entscheidend, die Sprache lhrer
Kunden zu sprechen und ihre Motivationen zu
treffen.

Das erreichen wir durch:

* Relevante Inhalte: Ihre Zielgruppe fihlt sich
verstanden und abgeholt.

e Klarheit und Fokus: lhre Botschaften
sprechen direkt die Bediirfnisse an, ohne
abzuschweifen.

» Emotionales Storytelling: Sie schaffen
Verbindungen, die Vertrauen aufbauen und
Entscheidungen erleichtern.

Mit einer bedarfsorientierten Webprasenz
stellen Sie sicher, dass lhre Botschaften genau
dort ankommen, wo sie gebraucht werden - bei
Ilhren potenziellen Kunden.
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2. MARKETING ANALYSE

Die Marketing-Analyse ist der 2. zentrale
Schritt im Erfolgsplan und dient dazu, den
Markt, die Wettbewerber und die eigenen
Potenziale zu verstehen.

Sie legt den Grundstein fir eine effektive
Strategie, indem sie Chancen identifiziert,
Schwaéchen aufdeckt und klare
Handlungsempfehlungen gibt.

Schwerpunkte der Marketing-Analyse

Lernen von den Besten
o Wettbewerbsanalyse: Was machen lhre
Konkurrenten besser?
« Marktpositionierung und Identifikation von
Chancen.

Technisches SEO: Die unsichtbaren
Stellschrauben fiir den Erfolg
e Optimierung von Ladegeschwindigkeit,
mobile usability und Keywords.
e Wie technische Details |hre Rankings
beeinflussen.
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Vorgehen:

Die Marketing-Analyse umfasst eine
systematische Datenerhebung und -
auswertung.

Dabei werden unter anderem Online-Auftritte
der Wettbewerber untersucht, Keywords und
Rankings analysiert und Zielgruppenprofile
gepriift.

Ergebnisse:

Am Ende der Analyse wissen Sie genau, wie Sie
Ihre Marke positionieren, welche Maftnahmen
Erfolg versprechen und wie Sie Ihre Marketing-
Budgets gezielt einsetzen kdnnen.

Nur mit diesen Erkenntnissen kann lhre
Webprasenz ihre volle Wirkung entfalten.
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WETTBEWERBSANALYSE: LERNEN VON DEN
BESTEN

Die Wettbewerbsanalyse ist eine entscheidende
Komponente der Marketing-Analyse.

Hier geht es darum, Ihre Mitbewerber genau
unter die Lupe zu nehmen, um wertvolle
Erkenntnisse zu gewinnen.

Was wird analysiert?

¢ Online-Prasenz: Wie sichtbar sind lhre
Konkurrenten in Suchmaschinen und Social
Media?

e Content-Strategie: Welche Inhalte
funktionieren besonders gut, und welche
Botschaften sprechen die Zielgruppe an?

e SEO-Strategien: Mit welchen Keywords und
technischen Ansétzen sichern sich
Wettbewerber Top-Platzierungen?

* Angebote und Dienstleistungen: Wo liegen
Starken und Schwéachen im Vergleich zu
lhrem Angebot?

Warum ist das wichtig?

Die Wettbewerbsanalyse zeigt Ihnen, wie Sie
sich einzigartig positionieren und gezielt
Licken im Markt nutzen kénnen.

So schaffen Sie eine Webprédsenz, die nicht nur
mithéalt, sondern in Ihrer Nische herausragt und
Kunden tberzeugt.
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TECHNISCHES SEO: DIE UNSICHTBAREN
STELLSCHRAUBEN FUR DEN ERFOLG

Optimierung von Ladegeschwindigkeit, mobile
usability und Keywords

Die Ladegeschwindigkeit und mobile
Benutzerfreundlichkeit lhrer Website sind
entscheidende Faktoren, um Kunden zu
gewinnen und in Suchmaschinen besser zu
ranken.

Mobile Usability:

Mehr als 50 % aller Website-Besuche erfolgen
heute Uber mobile Geréate. Eine
mobilfreundliche Webseite, die responsive
gestaltet ist und sich nahtlos an verschiedene
BildschirmgroRen anpasst, sorgt flr eine
positive Nutzererfahrung.
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Ladegeschwindigkeit:

Websites, die in weniger als drei Sekunden
laden, haben deutlich geringere Absprungraten.
Langsame Seiten hingegen frustrieren Nutzer
und werden von Google abgestraft.
Malnahmen wie Bildkomprimierung, effiziente
Hosting-Server und schlanker Code sind
entscheidend, um schnelle Ladezeiten zu
gewahrleisten.

Keywords:

Durch prazise Keyword-Recherchen und -
Optimierungen erreichen Sie lhre Zielgruppe
direkt. Keywords sollten nicht nur den Content
prédgen, sondern auch in Metadaten und
technischen Elementen (z. B. Alt-Tags)
integriert werden.

Wie technische Details Ihre Rankings
beeinflussen

Technische SEO ist das Fundament, auf dem
lhre Online-Sichtbarkeit aufgebaut wird. Auch
die besten Inhalte niitzen wenig, wenn
technische Hindernisse die Auffindbarkeit lhrer
Webseite blockieren.

Indexierbarkeit:

Stellen Sie sicher, dass lhre Seite von
Suchmaschinen problemlos gecrawlt und
indexiert werden kann. Fehlerhafte Sitemap-
Dateien oder blockierte Seiten in der robots.txt
kdnnen Ihre Rankings beeintrachtigen.
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HTTPS und Sicherheit:

Suchmaschinen bevorzugen sichere Seiten. Ein
SSL-Zertifikat (erkennbar an ,https://*) schiitzt
nicht nur die Daten lhrer Nutzer, sondern wird
auch von Google als Ranking-Faktor
beriicksichtigt.

Core Web Vitals:

Google bewertet die Ladezeit (Largest
Contentful Paint), Interaktivitat (First Input
Delay) und visuelle Stabilitat (Cumulative
Layout Shift) Ihrer Website.

Diese Metriken sind entscheidend fiir eine gute
Platzierung und sollten regelméafig optimiert
werden.

Mit einer starken technischen Grundlage
sorgen Sie dafiir, dass Ihre Webseite nicht nur
benutzerfreundlich, sondern auch fir
Suchmaschinen optimal gestaltet ist.

SUCHMASCHINEN-MARKTANTEILE DEUTSCHLAND

Desktop vs. Mobil
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3. MARKETING PLAN

Wozu dient der Marketing-Plan?

Der Marketing-Plan ist mehr als nur eine Liste
von MaBnahmen - er ist lhr strategischer
Leitfaden, um lhre Ziele systematisch zu
erreichen.

Er dient dazu, die Ergebnisse der vorherigen
Analysen in klare, umsetzbare Schritte zu
libersetzen. Ohne einen Plan bleiben Marketing-
Aktivitdten oft unsystematisch, was zu
Streuverlusten und ineffizienter
Ressourcennutzung fiihrt.

Der Plan hilft, Ihre Marketing-Aktivitdten zu
priorisieren, sodass Sie sich auf die
MaRnahmen konzentrieren, die den groRten
Einfluss auf |hre Zielgruppe haben. Gleichzeitig
schafft er Orientierung und Transparenz, indem
er Verantwortlichkeiten und Budgets klar
definiert.

So wissen alle Beteiligten, worauf es ankommt.
Ein gut durchdachter Marketing-Plan ist die
Grundlage, um lhre Webprédsenz in eine
zielgerichtete Verkaufsmaschine zu
verwandeln, die messbare Ergebnisse liefert.
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WAS BEINHALTET DER MARKETING-PLAN?

Ein effektiver Marketing-Plan umfasst mehrere
zentrale Elemente:

1.Zieldefinition: Welche Ergebnisse sollen
kurz-, mittel- und langfristig erreicht werden?
Zum Beispiel konnte das Ziel sein, innerhalb
von drei Monaten 20 % mehr Website-
Besucher zu generieren oder die Conversion-
Rate zu steigern.

2.Strategien: Welche Kanale und Methoden
eignen sich am besten flr lhre Zielgruppe?
Dazu zéhlen
SEO (Suchmaschinenoptimierung), SEA
(Anzeigenschaltung in den Suchmaschinen),
Content-Marketing, Social Media oder E-Mail-
Marketing.

1.MaBnahmenplan: Welche Schritte sind
erforderlich, um die Strategie umzusetzen?
Ein detaillierter Zeitplan mit klaren
Verantwortlichkeiten und Budgets sorgt fir
Struktur.

2.Messkriterien: Mit KPIs (Key Performance
Indicators - Schliisselkennzahlen) wie
Besucherzahlen, Absprungraten und
Conversion-Rates wird der Erfolg Uberwacht
und die Strategie laufend optimiert.
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WARUM IST ER WICHTIG?

Ein Marketing-Plan bringt Klarheit und Struktur
in lhre Manahmen. Ohne ihn besteht die
Gefahr, dass wichtige Ressourcen - sei es Zeit,
Budget oder Energie - verschwendet werden.

Der Plan hilft Ihnen, zielgerichtet vorzugehen
und Ihre Marketing-Aktivitaten kontinuierlich zu
verbessern.

Er ist auch ein wichtiges Kontrollinstrument:
Durch festgelegte KPIs kénnen Sie den Erfolg
lhrer MalRnahmen messen und bei Bedarf
friihzeitig Anpassungen vornehmen.

Ein Plan schafft zudem Vertrauen — sowohl bei
lhnen selbst als auch bei potenziellen Partnern
oder Kunden — und vermittelt Professionalitat
und Weitsicht.

Mit einem klaren Marketing-Plan steigern Sie
nicht nur lhre Effizienz, sondern auch die
Wahrscheinlichkeit, dass |hre Webprasenz die
gewiinschten Ergebnisse erzielt: mehr
Sichtbarkeit, héhere Conversions und
langfristigen Erfolg.
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4. ZUSAMMENFASSUNG

Ihr Erfolg im digitalen Raum beginnt mit einem
klaren Plan. Mit unserem malgeschneiderten
Erfolgsplan helfen wir Ihnen, lhre Webprasenz
in ein kraftvolles Werkzeug zu verwandeln, das
nicht nur sichtbar ist, sondern auch Kunden
Uberzeugt.

Wir verstehen lhre Sorgen:

Komplexe Marketingthemen, undurchsichtige
Angebote und ineffektive MaRnahmen kdnnen
frustrierend sein. Doch genau hier setzen wir
an.

Projektplan-Zeitachse
Vom Kickoff bis zu Social Media

Phase 2 Phase 4: Marketing- Phase 6: Social-
Bedarfsanalyse Plan Media-Kanalpflege

Woche 1-2 Woche 4-6 Woche 6

i I I I I >
Woche 2-4 Woche 2-6

Phase 3: Marketing- Phase 5: Textliche
Analyse Uberarbeitung
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Unser Ansatz ist einfach, klar und auf lhre
individuellen Bedirfnisse zugeschnitten:

¢ lhre Wiinsche: Mehr Sichtbarkeit,
professionelle Online-Prasenz und planbare
Ergebnisse.

e lhre Ziele: Kunden gezielt erreichen,
Vertrauen aufbauen und langfristig
Marktfihrer in Ihrer Nische werden.

¢ lhre Sorgen: Hohe Kosten, mangelnde
Transparenz und Unsicherheit — wir
zerstreuen diese durch klare Analysen und
messbare Erfolge.

Lassen Sie uns gemeinsam die Grundlage fiir
lhren Erfolg schaffen.

Mit unserer Expertise entwickeln wir eine
Strategie, die lhre Zielgruppe anspricht,
Wettbewerbsvorteile nutzt und lhre Marke
starkt.
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STARTEN SIE DURCH...

... und beginnen Sie noch
heute!

Vereinbaren Sie einen Termin,
kostenlos und unverbindlich
unter:

bit.ly/OnlineMarketingErstberatung

oder indem Sie den QR-Code
einscannen:



https://bit.ly/OnlineMarketingErstberatung
https://bit.ly/OnlineMarketingErstberatung

